Verkaufshilfe fiir 850 LKW-Ladungen Holz

Waldbesitzer profitieren von neuem Serviceangebot - Sturm Xynthia sorgt fiir enorme Absatzmengen

Waldbesitzer kénnen ihr Holz
ab Januar 2011 direkt an die
Dienstleistungsgesellschaft
des Waldbauvereins Bitburg
verkaufen und miissen zukiinf-
tig weder Vorkosten noch Risi-
ken tragen. Das Angebot ist laut
Waldbauverein in Rheinland-
Pfalz einzigartig.

Von unserem Mitarbeiter
Jens Klein

Bitburg. Entwurzelte Biume,
umgeknickte Strommasten, ab-
geknickte Diicher - das Sturm-
tief Xynthia wiitete im Februar
in Mitteleuropa und richtete
teilweise enorme Schiden an.
Auch fiir den Waldbauverein
Bitburg und dessen Dienstleis-
tungsgesellschaft Eifel Wald
und Holz Management (EWH)
blieb der Orkan nicht folgenlos:
»Danach waren unsere ganzen
Planungen iiber den Haufen ge-
worfen“, erklirt EWH-Ge-
schéftsfithrer Elmar Franzen.

Allein in den Privatwildern
der Mitglieder des Waldbauver-
eins Bitburg gab es infolge der
Waldschidden rund 30 000 Fest-
meter Holz mehr zu vermark-
ten als im Vorjahr (siehe Extra).
Das entspricht rund 850 LKW-
Ladungen.

Dienstleistungsgesellschaft
tritt in Vorleistung

Die EWH stand vor einer gro-
fien Herausforderung und ent-
wickelte daraus einen neuen
Service fiir die Waldbesitzer.
Bislang mussten sie die Kosten
fiir die Holzernte vorfinanzie-
ren und bekamen einige Zeit
spiter die Erlose aus dem Ver-
kauf des Holzes ausbezahlt. Im
vergangenen Jahr war das an-
ders: Die EWH trat fiir die Hol-
zernte in Vorleistung, so dass
den Waldbesitzern im Vorfeld
der Holzvermarktung keine

Die Eifel Wald und Holz Management GmbH hat im Jahr 2010 mehr als 51 000 Festmeter Holz ver-

marktet.

Kosten entstanden. ,Aus die-
sem Service heraus ist der Ge-
danke entstanden, noch einen
Schritt weiterzugehen®, sagt
Franzen. Ab 1. Januar 2011 wird
die EWH nicht nur die Holzern-
tekosten vorfinanzieren, son-
dern auch die Einnahmen aus
dem Holzverkauf schon an die
Waldbesitzer ausbezahlen, be-
vor die Sigewerke mit der EWH
abgerechnet haben. Geschiifts-
fithrer Franzen spricht dabei
von einem Rundum-Service fiir
die Mitglieder des Waldbauver-
eins Bitburg. ,Wir nehmen den
Holzbesitzern damit das kom-
plette Risiko ab“, erklirt er.
Die EWH konne sich ihrer-
seits im Gegensatz zu den Wald-
besitzern gegen das Risiko von
Zahlungsausfillen wegen Fir-

meninsolvenzen durch Versi-
cherungen schiitzen. Auflerdem
schliefit die Dienstleistungsge-
sellschaft mit den Sdgewerken
iiblicherweise Vorvertrige fiir
ein Quartal oder Halbjahr ab, so
dass die Preise von vorneherein
feststehen und exakt kalkuliert
werden konnen.

Angebot ist einzigartig
in Rheinland-Pfalz

Ferner lassen sich die Holz-
mengen in Zukunft noch besser
biindeln. Das war schon vorher
teilweise notwendig, weil die
geringen Holzmengen, die in
kleinen Privatwildern anfallen,
alleine gar nicht vermarktbar
gewesen wiren. Die EWH
musste teilweise also das Holz
mehrerer Waldbesitzer zusam-
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men verkaufen. Jetzt kann die
Gesellschaft noch flexibler agie- |
ren, weil sie das Holz zunichst

selbst kauft und dann aufeigene
Rechnung weiterverduflert.

Das Angebot ist nach Aussa- :
gen der EWH in Rheinland- :
Pfalz einzigartig. ,Wir haben :
nach Nordrhein-Westfalen ins :
Sauerland geschaut, um ein sol- :
ches Konzept kennen zu ler- :
nen”, erklirt Elmar Franzen. Er :

versichert, dass die EWH mit
ihrem Service keine zusétzli-
chen Gewinne erwirtschaften
werde. Von den Einnahmen aus

liert.

Die EWH ist von ihrem Ange-
bot iiberzeugt: ,Das ist auf je-
den Fall ein grofler Schritt, weil
das Althergebrachte revolutio-
niert wird®, sagt Kurt Rings, der
stellvertretende  Vorsitzende
des EWH-Beirats. Ende 2011
konnen die Holzvermarkter ei-
ne erste Bilanz ziehen und er-
mitteln, ob und wie das Angebot
von den Mitgliedern des Wald-
bauvereins Bitburg angenom-
men wurde. no/klg

: EXTRA

i Die Arbeit der EWH in Zah- |
: len: Als Dienstleistungsge- :
: sellschaft des Waldbauver- :
¢ eins Bitburg vermarktet die :
i Eifel Wald und Holz Manage- i
ment GmbH das Holz von
1800 Waldbesitzern im Alt- :
. kreis Bitburg. Das entspricht !
i 9000 Hektar Waldflache, :
i Vergangenes Jahr betrug :
i der Holzabsatz insgesamt :
: 51014 Festmeter (2009: et- :
i wa 21000 Festmeter). Der
: Gesamtabsatz setztsichaus :
i 773 Einzelverkaufenvon 480 :
Waldbesitzern zusammen. :
Die kleinste verkaufte Holz- :
menge lag bei zwei Festme- :
: tern, die groBte bei rund :
i 2000. 95 Prozent des ver- :
kauften Holzes stammten :
von Fichten und Douglasien. :
Jeweils zwei Prozent waren
Kiefern- und Buchenholz. i
Der Eichenholz-Anteil be- i
trug ein Prozent. Von den 56 :
Abnehmern der EWH befin-

TTrrrTEr T

i den sich die meisten in i
i Rheinland-Pfalz oder in Bel- i
i gien. Geringe Mengen gehen
i indenExport, teilweise auch :
dem Holzverkauf wiirden ledig- :
lich die Kosten abgezogen, die :
fiir Ernte und Vermarktung :
entstanden seien. Eine Gewinn- !
marge werde nicht einkalku- :
i ro). (jk)

nach Ubersee. Durch den
Holzverkauf im Privatwald :
wurde 2010 ein Umsatz von :
mehr als drei Millionen Euro
erzielt (2009: 850 757 Eu- :



